L’importance des réseaux professionnels

« Et vous, vous réseautez ? » http://www.reseau-mampreneurs.com/
« Euh pardon ? Si je sirote ? »
« Mais non, je vous demande juste si vous aussi vous réseautez, c'est-à-dire si vous appartenez à un réseau professionnel ? »
« Non, pas vraiment mais dans quel but ? »
 Vous l’avez compris, ce billet aura donc 2 objectifs : 
1) Vous présenter mon groupe, mon réseau à moi, ma bande c'est-à-dire les Mampreneurs 
2) En profiter pour  vous convaincre de l’importance de réseauter, c'est-à-dire de se créer du réseau.
Allez hop, c’est parti !
Tout d’abord, j’appartiens au réseau des Mampreneurs(http://www.reseau-mampreneurs.com/) depuis 1 an, en fait depuis la création de l’antenne grenobloise montée par Karine Pho (http://www.karinepho.com/) et Annie Frenot (http://www.wildmotion.com/mes-photos-se-livrent).
 Les Mampreneurs, en 2 mots c’est un réseau professionnel national féminin sous forme d’association, qui réunit des femmes chefs d’entreprise et mamans, dans l’idée d’échanger, de s’aider, de partager et de se comprendre toujours dans un cadre de bienveillance. Comme vous le savez peut être, se retrouver à la tête de sa société, si modeste soit-elle, est une charge et on l’on peut vite ressentir la solitude, la tête dans le guidon, sans compter les problèmes de logistiques du fait de notre 2ème casquette que nous avons : celle d’être maman. Alors croyez-moi, sortir de temps en temps son nez de son ordinateur, de ses problèmes pour passer du temps avec des personnes qui ont souvent les même que vous, ça aide !
A Grenoble, nous nous réussissons une fois par mois sous forme de « Mamcafé » http://www.reseau-mampreneurs.com/ lors une matinée, et c’est vraiment bénéfique pour plusieurs raisons : on peut échanger la bonne nouvelle du mois, faire une demande, soutenir et donner des idées, échanger, s’épauler, partager, se rebooster…De plus, nous avons aussi une formation enseignée par un intervenant sur  un thème qui répond à nos besoins divers et variés.
Il existe un certains nombres de réseaux professionnels comme lesbonnescopines.com, les informelles http://informelles.voila.net/fichiers/accueil.html
, le bni http://www.bnifrance.fr/ 
… De quoi trouver chaussures à son petit pied ! 
Et puis si vous n’êtes pas chef d’entreprise, je vous assure que se créer du réseau est très important mais en gardant en tête ceci « donner avant de vouloir recevoir ». Cela peut être juste des mises en relation sans vraiment attendre de retour. Nous avons tous autour de nous des connaissances qui pourraient intéressées la copine qui justement cherche un comptable, un web master, qui ouvre une chambre d’hôte… Il faut juste prendre quelques minutes pour le faire, mais croyez moi, quand on monte sa boite, ce genre de petites aides est primordiale et puis on ne sait jamais, un jour c’est peut être vous qui recevrez ce petit coup de pouce qui pourrez bien  votre destiné, ou en tout cas vous faire avancer d’un pas, qui c’est ?
Pour finir je vous joins le billet rédigé par Céline Weber http://uppercase.fr/uppercase-cest-qui/, 

nouvellement arrivée dans le groupe qui dresse un portrait de la dernière réunion avant la pause estivale. Je suis sûre que vous me reconnaitrez…
"Il y a celle qui partage l’enthousiasme de son quotidien, quand bien même elle avait oublié de prendre de quoi noter les coordonnées de ses prospects,
Il y a celle qui t’apprend en riant la bonne technique pour retourner les bananes, sortir les bananes, détacher les bananes - quand bien même elle est « un peu » fatiguée pour entamer sa saison de travail,
Il y a celle qui ne s’est pas rendu compte qu’elle porte ce jour-là le presque total look « aigue-marine apaisante », alors qu’elle déborde d’une énergie frénétique due à son gros chantier du moment
Il y a celle qui, d’un claquement de doigts, a résolu ses questions d’assurances parce qu’elle a reçu la bonne carte de visite au bon moment, et peut sereinement passer le cap de la Vraie Entreprise,
il y a celle qui, blonde angélique avec ses faux airs de cerbère régentant la prise de parole, a su patienter le temps nécessaire pour décrocher le nouveau contrat qui fait « Yes ! »,
Il y a celle qui a su convertir l’austérité des pages de chiffres en intimité des pages des albums de photos de familles, comme l’explique sa toute nouvelle et toute jolie plaquette,
Il y a celle qui déborde de créativité pour affronter les très parisiens salons dédiés au monde de l’enfance et qui aimerait avoir quatre bras (pourtant, le monde médical qu’elle connait bien n’est pas en mesure de les lui greffer aujourd’hui),
Il y a celle qui, après avoir respiré avec toutes ses côtes, bien rangé ses bulles au bon endroit et ajusté son appareil photo, considère qu’un client satisfait est un clint qui pleure de joie en voyant ses clichés. Ça n’a pas raté,
Il y a celle qui dispense avec bienveillance quelques conseils aux mamans fatiguées lorsqu’elle ne bâtit pas des abris et des nouvelles vies pour les mamans déroutées …" - Celine Weber
... Et il y a celle qui, de sa plume fluide et pleine d'aisance a bien su retranscrire les ondes d’un mamcafé un peu exceptionnel car réalisé chez une des mamapreneurs avant de se sauver terminer son livrable très pressé !
L’importance d’un réseau
Il faut réseauter !

